
ين. كثر من 60 عميل خلال شهر  أ

35+ الف فاتوره مصدرة من تجار ويتر.
رضا عالي من العملاء واعتماد يومي على النظام.



هدف الشركة 
بنـــاء منصـــة واحـــدة لـــكل عمليـــات التجـــار في قطـــاع 

المطاعـــم والكافيهات، نظام محـــاسبي، منيو الكتروني 

ذكي، كـــروت الـــولاء ( مثـــل الكـــوب الســـابع مجانًـــا ) ، 

تمـــكين القطـــاع تقنيًـــا، والنقطة الأهـــم ان العميل لا 

يدفع تكاليف كبيرة مقابل النظام.



منتجاتنا



 ويتر كاشير
Waiter cashier
كل الي تحتاجه لمطعمـــــك
في نظام واحد متكامـــــــــل
-مخـــــــــــــــــــــزون ذكـــــــــــــــــــي
-إدارة المـــــــــــــــصروفـــــــــــــات
-إدارة المـــــــــــــوظفـــــــــــــــــــــين

-والكـــثير مـــن الاعـــدادات 

يال  2799 ر

الأجهزة + النظام المحاسبي سنتين + منيو الكتروني 3 اشهر مجانًا



منيو الكتروني
Electronic menu

رقمـــي  متجـــر  متكامـــل  إلـــكتروني  منيـــو 
صـــغير يتيـــح عـــرض المنتجات، اســـتقبال 
الطلبـــات، والدفـــع الإلـــكتروني مبـــاشرة، 
بالكامـــل مـــع نظـــام ويتر لإدارة  مرتبـــط 
الطلبـــات والمحاســـبة، ويدعـــم خدمـــات 

التوصيل بسلاسة داخل حل واحد.

يال سنويًا 499 ر



 نظام محاسبي كاشير
Cashier accounting system

بـــــــــــــــــــــدون سنــــــــــــــــــــــــد أمــــــــــــــــــــــــر
بــــــــــــــــــــدون الـــتزام سنـــــــــــــــــــــــــــــــوي
فــــــــــــــــــــــــــــــــــــواتير لا نهـــــــــــــــــــــــــــــــــائية
الغـــــــــــــــــــــــــــــــاء اي وقــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــت
فـــــــــــاتـــــــــــــورة إلكـــــــــــــــترونيــــــــــــــــــــــــــة
إضافة منتجات من تطبيق الكاشير
كثر من موظف للكاشــــــــــير إضافة أ

كــــــثر مــــــــــــــــــــــــن لغــــــــــــــــة دعـــــــــــــــم أ

يال سنويًا 499 ر



تطبيق جوال
Mobile app

يمكـــن للعميـــل تصميـــم تطبيـــق 
خـــاص بنشـــاطه ، ويتـــم تجـــهيزه 

خلال 48 ساعة .

يال سنويًا 1499 ر



نظام الأختام
Seals system

 نظـــــام الباركـــــــودات 
 ونظـــــــــــــــــام النقــــــاط
حاليًا مجانًا مع المنيو 

كواب متبقي 3 ا
للمكافأة



منيو إلكتروني + تابلت عارض منيو

ورق المنيو موضة قديمة
إستبدلها بنظام منيو ويتر وعدّل
تصنيفاتك ومنتجاتك بثواني من 

منصة ويتر 

Electronic menu + Tablet

يال  999 ر
تابلت + إشتراك منيو سنة



 شاشة المطبخ
يبًا ) ( قر

Q1 2026

Kitchen screen



ربـــــــــــط تطبيــــقات
التوصيل بالكاشير 

يبًا )  ( قر
Linking Applications
Delivery via Cashier

Q3 2026



بعد اطلاق النموذج الأولي وتحقيق عدد جيد من العملاء، جمعنا أبرز النقاط التي يشتكي منها العملاء

نقاط الالم من ناحية العملاء ووضع السوق

لا يوجد تســـعير واضح، 
تعـــرف  الشركات  مهـــم 
اســـعارهم بعد الاتصال 
عليهـــم وهـــذه العملية 
ومكلفــــــــــة  معقــــــــــــــــدة 
وتتطلب جهـــد ووقت، 
اختصرنـــا ذلـــك في ويتر 
عبر (متجــــــــــــــــــــــــــــر ويتر) 
يســـتطيع العميـــل رؤية 
كل الخدمــــــــــــــــــات مـــع 
اسعارها في موقعنا مما 
نخـــتصر الكثـــــــــــــــــير مـــن 
الوقـــت والجهـــــــــــــــد في 
الشرح وعرض الأسعار.

1
خدمـــة العملاء، معظم 
العـــملاء المحـــولين مـــن 
شركات أخرى يشـــتكون 
مـــن خدمة العـــملاء في 
بعـــد  الشركات،  تلـــك 
أن  كتشـــفنا  ا البحـــث 
قائـــم  لديهـــم  النظـــام 
حســـاب)  (مديـــر  علـــى 
تحـــت  يكـــون  العميـــل 
ويكـــون  مديـــر حســـاب 
كيـــف  رحمتـــه،  تحـــت 
ويتر؟  في  هـــذا  عالجنـــا 
لخدمـــة  موحـــد  رقـــم 
العـــملاء ويتـــم مراجعة 
كل من  كل  المشـــــــــــــــــــــــا
هذه  المســـؤولـــــــــــــــــــين، 
النقطة تســـاعد في فهم 
كل لـــدى العملاء  المشـــا
وبنـــاء منتجــــــــــــات مـــن 

كل العملاء. مشا

2

بعد المعقـــدة،   الأنظمـــة 
أغلـــب علـــى   الاطلاع 
 أنظمة الســـوق الأغلب
ويحتـــاج معقـــد   منهـــا 
النظـــام، لفهـــم   شـــهور 
علـــى ويتر  في   ركزنـــا 
 تبســـيط النظام بشـــكل
يســـتطيع بحيـــث   كـــبير 
أن البســـيط   الشـــخص 
النظـــام علـــى   يتعـــرف 

خلال أسبوع

3

التكلفة، متوســـط قيمة 
كات الســــــــــــنوية  الاشترا
الى  يـــــــــــال  ر  2500 بين 
يـــال مـــن دون  ر  7000
الأجهـــزة، في ويــتر الباقة 
المتكاملة مع الأجهــــزة و 
اشـــــــــــتراك ســـنتـــــــين في 
النظام المحاسبي 2799 
يال  يـــــــــــــــــــال، و 499 ر ر
للنظــــــــــــــــــــام المحـــاسبي 

سنــــــــــــــــــــــــة.

4

 لايوجـــد منصة متكاملة
 لـــكل هـــذه الخدمـــات،
مضطـــر  فالعميـــــــــــــــــــل 
شركات  3 في   للاشتراك 
 علــــــى الاقــــــــل ليحصل
+ ولاء  نظــــــــــام   علـــى 
منيـــو  + كاشير   اجهـــزة 

 الكتروني

5



010203

    

04
قبـــل  ويتر  ليســـت  اليـــوم  ويتر 

أسبوع، ونجزم أن ويتر بعد شهر 

ين  ليست اليوم أيضًا وبعد شهر

و 6 أشـــهر وســـنة، في ويتر لدينـــا 

أســـبوعي  بشـــكل  تحديثـــات 

المـــميزات  لإضافـــة  وشـــهري 

المطلوبة من العملاء.

يــــــــــــــق مؤســــــــــــس تـــقني  فر
وتسويقـــــــــي بنى المنتـــج مـــن 
الصفـــر ويديــــــــــــــره بالكامـــل 
،هـــاني فرحـــان وبنـــدر هلال 
بتأســـيس  قامـــوا  مـــن  هـــم 
الشركـــة مـــن الصفـــر بكامـــل 
منتجاتهـــا، لدينــــــــــــــا الـــخبرة 
البرمجيـــة الكاملـــة + الخبرة 
التســـويقية وبنـــاء المنتجـــات 
إدارة  و  البرمجيـــة  التكلفـــة 
 0 تكـــون  تـــكاد  الإعلانـــات 
المؤســـسين،  خبرة  بســـبب 
الشـــخص الثالــــــــــــــــــث هـــي 
مصممـــة نتعامل معها على 
تصميـــم الإعلانـــات والهوية 

ية كعمل حر. البصر

ندير السيرفرات بأنفســـنا، لا 
نســـتخدم مزودين والسبب 
هو ارتفـــاع تكاليف تشـــغيل 
الـــخبرة  لدينـــا  المزوديـــن، 
الكاملـــة في إدارة السيرفرات 
ممـــا يجعلنـــا نتمتـــع بتكلفة 

قليلة مقارنة بالمنافسين.

نستخـــــــــــــــــــــــدم الــــــــــــــــــذكاء 
الإصطناعـــي فـــــي عملياتنا، 
كثر من خدمة  ودمجنـــاه في أ
لدينـــا مثل قراءات الفواتير و 

إضافتها في المصروفات.

لماذا ويتر من ناحية المستثمر؟ 



لماذا ويتر من ناحية العميل؟ 

الأسعار 
منصــــة 
موحدة

خــــدمة
الشفافيةالعملاء

بالأسعـــــار
التحديثــــــــات
والتعامل مع
كـــــــــــــــــل المشا

يال يستطيع العميل من  ية مخفضة للمنيو الالكتروني والنظام المحاسبي بـ 49 ر باقات شهر
خلالها أن يجرب النظام قبل الطلب



حجم السوق 

نظامنا يخدم انشطة اخرى فلدينا عملاء مغاسل سيارات ومغاسل ملابس
 لكن تركيزنا الحالي على سوق المطاعم والكافيهات 

حجم سوق المطاعم 
والكـــــــــــــــــــــــــــــافيهات
في السعودية يتجاوز 

مع معدل نمو سنوي يترـــاوح بين
%8 و 9%، مما يجعله واحد من
أسرع القطاعات توسعاً في المملكة



مرحلة ويتر حاليًا 
كثر من ســـنة في تطوير  انطلقنا منتصف ســـبتمبر 2025 بعد العمل أ

يبًا كسرنا حاجز 60 عميل، جميعهم دفعوا  ين تقر النظام خلال شهر

لخدمـــات ويتر وليســـت خدمـــات مجانيـــة، لازلنا في مرحلـــة التوعية 

في  الإمكانيـــات  كل  نســـتخدم  ولم  والخدمـــات  يـــة  التجار بالعلامـــة 

التســـويق نعتمد على منصتين قوقل وإنســـتغرام، هذي السياســـة 

كتمل  كد من أن المنتـــج قد ا تمكننـــا مـــن بناء منتج ســـليم وعنـــد التأ

سنســـتخدم كل إمكانيـــات التســـويق الممكنـــة ونتوقع نتائـــج مبهرة، 

ين إيجابيه جـــدًا، 6 عملاء بعد أن  لكـــن ردة فعل الســـوق أول شـــهر

ين وقاموا بالطلب من ويتر، هذا  جربوا نظامنا أخبروا به عملاء آخر

 Word of Mouth) النوع من التســـويق يسمى  التسويق الشفهي

Marketing ) أي أن المنتج يسوق لنفسه بنفسه.

يبـــة  حاليـــاً في المراحـــل الأخيرة مـــن الربـــط مـــع هيئـــة الـــزكاة والضر

سندشن الربط الكامل معهم خلال شهر.



كاتنا في كل شيء من شـــأنه ان يخدم العميل وقعنا  يز شرا نهدف لتعز
كة مع شركة شـــور باي لأجهزة نقـــاط البيع وربطها مع كاشير ويتر،  شرا
أخذنـــا عـــروض مميزة، الجهـــاز مجانًا بشرط تحقيـــق العميل حد أدنى 
للعمليات أو دفع قيمة اشتراك، تقاسمنا معهم الأرباح على عمليات 
مـــدى لتكـــون حصـــة ويتر من كل عمليـــه 0.1% ســـنحاول رفع هذه 
كـــة مـــع شركـــة paymob للدفـــع  النســـبة لاحقًـــا ووقعنـــا أيضـــاً شرا

كات قابلة للنمو . الالكتروني ومحافظ العملاء ، والشرا

كات     الشرا



يخ 2025/9/14 ) شهر 9 (بدأنا بتار

 6,095إجمــــــالي الإيـــــــرادات
15,523إجمالي المصروفــــــات
 9,428صافي الربح/الخسارة

 شهر 2025/10

20,577إجمــــــالي الإيـــــــرادات
 24,700إجمالي المصروفــــــات
4,123صافي الربح/الخسارة

الحسابات
 شهر 2025/11

20,587إجمــــــالي الإيـــــــرادات
 30,904إجمالي المصروفــــــات
10,317صافي الربح/الخسارة

نقطــــــــــــــــــــة التعـــــــــادل المتوقعــــــــة عند 300–400 عميل

الخسائر الحالية استثمار في النمو وليست خللاً في نموذج العمل



 تعليق على التكاليف
تكاليـــف المنتجات بســـبب البدايـــة مرتفعة لأننا نتعامل مع مصانع بالحبة، ســـتكون لاحقًا 

بين 35% - 40% لأننا سنعدل على الاسعار.

الاعلانات طبيعي بسبب مرحلتنا الحالية.

الشحن بعد 15 نوفمــــــــــبر تـــــم تعديلــــــــــــه ووضعه على العمــــــــــيل والباقي كمــــــــــا هو.

كبر، الربحية ســـتأتي لا  هدف الشركة حاليًا هو التوســـع والاســـتحواذ على حصة ســـوقية أ

محالة.

يال،  يال الى 2799 ر يخ 15 نوفمبر رفعنا الأسعار قليلاً في الباقة المتكاملة من 2399 ر  في تار

وقللنا الاشتراك من 3 ســـنين الى ســـنتين، قللنا عرض الســـنتين للنظام المحاسبي الى سنة 

يال، أيضاً فعلنـــا ذلك مع المنيو الإلـــكتروني ، لم تتأثر الطلبات  وحافظنـــا علـــى الســـعر 499 ر

استقبلنا بعد تحديث الأسعار طلبات جديدة ولا زلنا أفضل تكلفة في الســـــــــوق.



صافي الربح/الخسارة

يف منذ البداية  نِسَب المصار

يات): %54.1 تكاليف المنتجات (تكلفة الباقات + المشتر

الإعلانات (قوقل + انستقرام + تيك توك): %36.2

تصاميم الإعلانات: %6.1

تكاليف التشغيل : %1.4

تكاليف الشحن: %1.8

فروقات محاسبية بسيطة: %0.3



الملخص منذ البداية

يال إجمالي الإيـــرادات: 47,259 ر

يال إجمالي المصروفات: 71,127 ر

يال صافي الخســــــــارة: 23,868– ر

نقطــــــــــــــــــــة التعـــــــــادل المتوقعــــــــة عند 300–400 عميل

الخسائر الحالية استثمار في النمو وليست خللاً في نموذج العمل



  الملخص بالمنتجات 

طابعه تـــــــــــم بيعها جهاز كاشير تم بيعه

كات منيـــــــــــــو  اشترا
الكتروني سنـــــــــــــوي

كات نظــــــــــــام  اشترا
محاسبي سنـــــــــــوي

كات نظــــــــــــام  اشترا
محاسبي شهـــــــــــري

كات منيـــــــــــــو  اشترا
الكتروني شهـــــــــــــري

ين ونصف الشركة كسرت حاجز 60 عميل خلال شهر
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إحصائيات تجار ويتر

35,000 فاتورة تم إصدارها عبر أنظمة ويتر المحاسبية

400 طلبًا عبر المنيو الإلكتروني

(DAU) 45 عميلاً نشطًا يوميًا

1,500 منتج تمت إضافتها عبر منصة ويتر



يال تمويل  الشركــــة لديهــــا كاش بين 200-250 الف ر
الرئيــــس  أســــاسي  بشــــكل  ــا  يمولهــ المؤســــسين،  مــــن 
التنفيــــذي هــــاني الشراري، المبلغ يكفي الشركة ســــنتين 

بوضعها وصرفها الحالي ولا يوجد ديون.

وضع الشركة حاليًا من حيث التمويل



:(Discount) الخصم

في حال كانت قيمة الجولة القادمة أقل من سقـــــــــــــف التقيـــــــــيم،

يتم احتساب التحويل بخصم 20% من تقييـــــــــــــــم الجولـــــــــــــــــــــــة.

يتم اعتماد الخيار الأفضل للمستثمر بين.

سقف التقييم أو الخصم (ولا يتم جمعهما معًا).

يال  مبلغ الاستثمار المستهدف 5 مليون ر

 safe note عبر

يخ سداد. بدون فائدة او تار

التحويل يتم عند جولة استثمار قادمة. 

:(Valuation Cap) سقف التقييم

يال يتم احتساب تحويل الاستثمار على سقف تقييم 30 مليون ر

وذلك لحماية المستثمر في حال ارتفاع تقييم الشركة مســــــــــــتقبلاً.

التسويق، اعلانات رقمية، 
ين، مبيعات اعلانات مؤثر

يع مبلغ  توز
 الاستثمـــــــار

مكتب اداري وموظفين
+مخزن لمنتجات الشركة

تطويـــــــــــــــــــــــر المنتجــــــــــــــات  
منتجات جديدة , مخزون 

التوظيف ورواتـــــــــــب 
الموظفين والمؤسسين  كاش للحفاظ على مركز الشركة المالي أو للاستحــــــــواذات

 الممكنة،أو لرفع نسب التسويق أو غيره في حال الاحتياج
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 على ماذا سيحصل المستثمر؟

مســـتمر  نمـــو  في  ويتر 
ورضا العملاء أعلى من 
إلا  نسترجـــع  لم   ،  %95
كانـــت  واحـــد  طلـــب 
موقـــع  في  المشـــكلة 
العميـــل لا يوجد إنترنت 
وقمنـــا بإرجـــاع الطلـــب 
النموذج  ولاحقاً طورنـــا 
ليعمـــل بـــدون إنترنـــت، 
الأســـاسي هو  فالمنطلق 

القيمة + الجودة.

1
أنـــخلال  المســـتثمر  نعـــد 
ويتر  ســـتكون  ســـنتين 
3 خيـــارات  أول  ضمـــن 
لعميل يفكر لفتح نشاط 

تجاري.

2

 نعـــد المســـتثمر أننـــا لـــن
ســـبيل  نذخـــر جهـــد في 
 تطويـــر الشركـــة وخلـــق
 قيمـــة ســـوقية ونســـب
عـــملاء ورضـــا   نمـــو 
 مستمر فالعميل يجلب

.عميل آخر

3

نتوقع أن خلال ســـنتين 
الأقـــل  علـــى  ســـنتجاوز 
2000 عميـــل مـــشترك 
بين  إيـــرادات  و  ســـنوياً 
 1.7 إلى  مليـــون   1.2
ربـــح  وهامـــش  مليـــون 
مقارب لــــ 70% لكفاءة 

تشغيلنا.

4

 نعتمد بشـــكل أســـاسي
 علـــى خبرة المؤســـسين،
 حيـــث أنهـــم عملـــوا في
 أعمـــال ســـابقة صـــغيرة
التقنيـــة في   ومتوســـطة 
 والتسويق ومتاجر سلة
واليــــــــوم  وتطبيقــــــــات 
 متفرغـــــــــــــين بشــــــــــــكل

أساسي لويتر
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خطط ويتر

2026/2/1 2026/2/15 2026/6/1 2028/1/12026/3/1 2026/4/1 2027/1/1

ــــادة الصرف علــــى يــــــــ  ز
كد  الإعلانات، بعــــد التأ
ــاً ــ ــــج جاهــــز كلي ان المنتــــ

 التوســــــــــــــــــــع بالســوق
 الخليجــــي، والبداية في
يت ــــو لكــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــ ا

منتــــج  إطلاق 
 ايباد + منــــيو
وني ـــــتر لكــــــــــ ا

 إطلاق منتـــــج 
شاشة المطبخ

2026/1/15

كتمال الربط مــــع   ا
 هيئــــــــــــة الـــــــــــــزكاة
يبة والدخل والضر

تجــــــــــــــــــاوز 
300 عميل

تجـــــــــــــــــــــــــاوز 
1200 عميل

تجـــــــــــــــــــــــــاوز 
3500 عميل

هذه الخطط متحفظة، نتوقع أرقام أعلى من حيث العملاء



جميع هذه الأرقام في لغة متحفظة، النمو المركب نتوقع أن يكون أفضل من الأرقام المذكورة بكثير

المستهدفات والإيرادات المتوقعة

ايرادات سنة
 2026 

ايرادات سنة
 2027 

ايرادات سنة
 2028 

نتوقع بين

و
 400،000

 600،000

نتوقع بين

و
 1،200،000

 1،800،000

نتوقع بين

و
 3،000،000

 6،000،000



المستهدفات من حيث العملاء

����
400

2026

عميل

 قبـــــــــــــــل
 منتصف

5000

2029

عميل

تجاوز

 قبـــــــــــــــل
 منتصف

1200

2027

عميل

  قبـــــــــــــــل

2500
3500

2028

عميل

بين

و

  قبـــــــــــــــل



ين عملاء جاهز
كثر من 50-60 ألف عميل جاهز، يســـتخدمون نظام فودكس ومرن ورتم ويلا بلس، ونســـتهدفهم  يوجد في الســـوق ا
يـــال، في فودكس  عبر باقـــة ( حـــول لـــويتر ) يســـتطيع رفع كل منتجاته والبدء في أقل من أســـبوع بتكلفة ســـنوية 499 ر
يال ســـنوي، هذه الباقات  يال ويلا بلس 1800 ر يال، وفي رتم 1400 ر يال وفي مرن 2300 ر التكلفة الســـنوية 4000 ر
هي الأقل ولا تشمل مزايا مثل اللي توفرها باقة ويتر، سنرفع الباقة لاحقًا الى 799 وهذا الحد الأقصى الذي نراه، ويتر 
ليست رخيصة السوق مبالغ فيه ويوجد أخطاء لدى المنافسين في إدارة السيرفرات والتكاليف مما يجعلهم يضطرون 

للبيع بسعر أعلى.

كيف يتم جذب العملاء؟

عملاء جدد
عميل لديه نشاط تجاري جديد ستكون ويتر هي الخيار الأفضل من حيث القيمة.

نجحنـــا في تحويـــل 7 عملاء فعليًا من أنظمة منافســـة إلى ويتر، بواقـــع 4 عملاء من فودكس و3 عملاء من مرن إضافة 
إلى ذلك، يوجد حوالي 9 عملاء يستخدمون حاليًا المنيو الإلكتروني من ويتر والنظام المحاسبي مع فودكس أو مرن، وقد 

كدوا نيتهم التحول الكامل إلى ويتر فور انتهاء عقودهم الحالية خلال فترة تتراوح بين 4 إلى 8 أشهر. أ
هذا يعكس قوة المنتج، وارتفاع معدل التحول، ونموًا متوقعًا قصير الأجل بتكلفة استحواذ منخفضة.



يةالمنافسين  جولات استثمار

يال سنوي فودكس ويلا بلس لديهم منيو الكتروني مرتبط مع النظام، تسعيرته بين 800-1200 ر

ننافس بالقيمة وليس بالسعر فقط

يال سنوياً أقل باقة، مع الأجهزة تصل إلى 7 الاف سعر الإشتراك بدون الأجهزة 3200 ر

يال  يال سنوياً بدون الأجهزة، مع الأجهزة 4900 ر الإشتراك بدون الأجهزة 2000 ر

الإشتراك بدون الأجهزة 1400 أقل باقة بدون مزايا 

الأسعار تتغير حسب حجم العميل

يال يال مع الأجهزة 4900 ر الإشتراك بدون الأجهزة 2300 ر

آخر جولة تخطت مليار 
يال في عــــــــــام 2022 ر

استحوذ عليها جاهز 2022 
يال مقابــــــــــــــــــل 60 مليون ر

ية بقيمة  أغلقت جولة استثمار
يال قبل عـــــــــــــــــــام 10 مليون ر

ية بقيمة أغلقت جولة استثمار
 590 مليـــــــــــــــــــون مؤخـــــــــــــــــــرًا

يال سنتين ية بقيمةالسعر مع الأجهزة 4900 ر أغلقت جولة استثمار
 18 مليـــــــــــــــــــــــــون مؤخـــــــــــــــــــرًا

لا يوجد معلومات

ية بقيمةتبيع منيو الكتروني فقط أغلقت جولة استثمار
 112 مليـــــــــــــــــــــون مؤخـــــــــــــــــرًا



يال الأجهزة + اشتراك سنتين + منيو إلكـــــــــتروني ونظام أخـــــــــــتام مجانًا 3 أشهر كات ويتر 2799 ر اشترا
يال سنوياً اشتراك المنيو الإلكتروني 499 ر

يال سنوياً اشتراك النظام المحاسبي بدون الأجهزة 499 ر

يال ويعود لنا العميل بعد ســـنتين في تجديد الإشتراك وينتهي إشتراك  علـــى كل جهـــاز نبيعـــه نربح 1000 ر

المنيو الإلكتروني بعد 3 أشهر وغالباً يعود ويجدد، بعد ذلك يصبح عميل مجاني متوسط دفعة السنة لويتر 

يال بين 800-1000 ر

يال تكاليف بوابة الدفع + تشغيل ) يال ( 30 ر النظام المحاسبي أو المنيو الإلكتروني نربح 460 ر

كات الرقمية لدينا منخفضة التكلفة. أي أن الإشترا



 نموذج العمل 
ية نســــتهدف  كات، ســــنوية وشــــهر نموذجنا قائم عبر الإشترا

أن تكون أعلى مدة للإشتراك سنتين.



(Waiter AI) الذكاء الاصطناعي في ويتر                                  
- نعمـــل علـــى تحـــسين كفاءة عمليات التجـــار عبر دمج تقنيات الذكاء الاصطناعي داخل النظـــام. تم بالفعل تجربة ميزة 

يـــات بالـــذكاء الاصطناعـــي، حيث يقـــوم التاجر برفع الفاتـــورة، ويتـــولى النظام التعـــرفّ التلقائي على  قـــراءة فـــواتير المشتر

البيانات، تسجيلها كمصروف، وتحديث عناصر المخزون مباشرة، مما يقلل الإدخال اليدوي والأخطاء التشغيلية.

يوهات الاستخدام ليكون  يبه على النظام وسينار - وكيل ذكاء اصطناعي (AI Agent) خاص بويتر قيد التطوير، يتم تدر

خـــط الدعـــم الأول للعملاء. في الحالات التي لا يســـتطيع التعامل معها، يتم تحويل المحادثة بسلاســـة إلى الموظف، وبعد 

يب الذكاء الاصطناعي عليها وتحسين أدائه باستمرار. يق لتدر حل المشكلة تُعاد الحالة إلى الفر

يخية وســـلوك البيع لإرســـال  - توقـــع وإدارة المخـــزون بالـــذكاء الاصطناعي، حيث يقوم النظام بتحليل بيانات التاجر التار

تنبيهات ذكية بنقص المخزون وتوقعات مستقبلية دقيقة تساعد على تقليل الهدر ومنع نفاد المنتجات.

نعمل على اضافته ايضًا في :

-هندســـة المنيـــو بالـــذكاء الاصطناعي : يحلل الذكاء الاصطناعـــي أداء الأصناف ويقترح إبراز الأعلـــى ربحية وإعادة ترتيب 

يادة الإيرادات. المنيو وإيقاف الأصناف ضعيفة الأداء لز

-توقع المبيعات : توقع النظام المبيعات اليومية والأسبوعية بناءً على بيانات التاجر لتحسين التخطيط وتقليل الهدر.

-تحليـــل أســـباب الخســـارة : يحدد الـــذكاء الاصطناعي مصادر الخســـارة مثل الأصنـــاف غير المربحة أو الـــفترات الضعيفة 

ويدعم قرارات تشغيلية أدق.



يق الفر
ين لتحقيق اهدافكم وعلى رأسهم: يق سعودي بخبرات متعددة جاهز فر

هاني فرحان الشراري
 المؤسس

الرئيس التنفيذي
 

بندر هلال الرويلي

الرئيس التقني
يك مؤسس شر

5 سنوات خبرة 
في التجارة الالكترونية

التسويق الرقمي

الخبراتالخبرات

Google Adsتطوير المنتجات
Search Certification 

Meta Certified Digital
Marketing Associate 

TikTok Ads
Certificate 

Google Ads
Display Certification 

5 سنوات 
full stack developerSwiftObjective-c

PythonFlaskTypescript

Next.JSCD/CIKubernetes

CyberSecurityPostgresSQL

الاعلانات المدفوعة
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