
تطبيق نجيك.. منصة تسهل كل ما يحتاجه البيت من اعمال الصيانة



المشكلة
الصعوبة في إيجاد مزود الخدمة الموثوق.

عدم وضوح اسعار الخدمات.

العشوائية في تقديم خدمات الصيانة.

الحل

سهولة استخدام التطبيق لجميع الأعمار.
 حددنا اسعار 350 خدمة داخل التطبيق.

 نضمن الخدمة المقدمة والفني الي يقدمها.



كيف يعمل؟
التطبيق يربط العملاء بمقدمين

الخدمات.

كيف يربح؟
نسبة 20% من كل خدمة
مقدمة عن طريق التطبيق.

نموذج العمل



إجمالي الايرادات

اكثر من 731 الف ريال 

عدد العملاء

اكثر من 15000 عميل

نسبة النمو

من 10٪ الى ٪15

مدة التشغيل

اكثر من سنة ونصف

إجمالي عدد الطلبات

اكثر من 4500 طلب

عدد الفنيين

اكثر من 560 فني

الإحصائيات



TAM

السوق المتاح للخدمه

مليار ريال 12

 مليون ريال 12

SAM

SOM800 مليون ريال

السوق المتاح للتحقيق

حجم السوق السعودي

أكثر من 7 مليون منزل ومنشأة

حجم السوق

بناءً على المستخدمين الذين
يفضلون استخدام التقنية

بناءً على ارقامنا الحالية



التسويق ونمو العملاء 60%

تطوير المنتج 20%

التوظيف والتشغيل 10%

تطوير مقدمين الخدمات 10%

القيمة الاستثمارية المطلوبة

 $600,000
لمدة 24 شهر

التسويق ونمو العملاء
60%

تطوير المنتج
20%

التوظيف والتشغيل
10%

تطوير مقدمين الخدمات
10%



تحليل المنافسين

الميزة نجيك فني مهارة أجير

الحجز الفوري

تجربة العميل

شفافية الاسعار

الولاء والاشتراكات

نوع العملاء

المنافسين

افراد وشركات افراد افراد وشركات افراد وشركات



مؤسس / مدير التشغيلمدير التسويق مؤسس / مدير تقني

خالد عبد القادر بارجاء علي عمر الرشيد رائد ناصر الشريف

المؤسس والمدير التنفيذي

أمين عبد القادر بارجاء

أعضاء الفريق



THANK YOUلـكـم 
اً
شـكـر


