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S ROHUM - Investor Due Diligence Dosyasi

“Real-time, Emotionally Intelligent, Personalized AI Avatars”

1. GIRISIM OZETIi

ROHUM (Real-time Optimized Human Understanding Model),
kisisellestirilebilir, gergek zamanlh duygusal zeka destekli Al avatarlar
sunan bir SaaS platformudur. Hedefi; dijital dinyada insan benzeri
etkilesimi miimkiin kilan, 6grenen ve evrilen dijital ikizleri bireyler ve
kurumlarla bulusturmaktir.

« Kurucu: Cem Cardakkaya
« Teknoloji Ekibi: AI/ML muhendisleri, full-stack(tam y1gin)
gelistiriciler, UI/UX Tasarimcilarindan olusan 7 kisilik ¢ekirdek

kadro )
« Mevcut Asama: Pre-Seed / On Tohum

« Hedeflenen Yatirnm: $250.000
. Runway: 12/16 ay

2. PROBLEM TANIMI & FIRSATLAR

Temel Problemler:

« Standart Al sistemlerinin duygusal zeka ve gercgek kisisellestirme

sunamamasi
. Egitim, saglik ve miisteri hizmetlerinde diistik kullanici baglilig1 ve

verimsizlik
« Web3 ve metaverse alanlarinda “insan benzeri etkilesim” eksikligi

Firsatlar:

« Duygusal zeka ile kullanici etkilesimi %35-50 artirilabilir



. Kisisellestirilmis avatarlarla sektorel etkilesim %30’a kadar

yukselebilir

« Web3 ve NFT tabanlh dijital ikizler pazarinda 6ncli konumlanma

sansi

3. COZUM - ROHUM’UN URUN YAKLASIMI

Uriin Ozellikleri:

« Coklu Duyusal Ger¢ek Zamanh Analiz: Ses, mimik, metin

« Evrilen Dijital ikizler: Kullanicilarla birlikte gelisen Al avatarlar

« SDK & API ile Web Entegrasyonu: Diisiik teknik bariyer

. Sektorlere Ozel Avatar Rolleri: Egitim, saglik, kripto, reklam, HR

Avatar Sisteminin Bilesenleri:

Bilesen

Aciklama

Gorsel Ozellestirme

YUz, tarz, kiyafet, renk kisisellestirilebilir

Ses ve Konusma Stili

Kullaniciya 6zel ton ve tarz ayarlanabilir

Davranis Profili

Zamanla gelisen kisisel karakter

Ogrenme Yetenegi

Diyaloglardan 6grenerek evrimlesen yapi

Multimodal Veri Analizi

Metin, ses ve mimik tlizerinden duygu tanima

4. HEDEF PAZAR & SEGMENTASYON

Pazarlar:
. Pazar Biiyiikliigii , .
Sektor (2025) ROHUM’un Rolii

Yapay Zeka (Genel)  [$200B+ Duygusal Al & etkilesim
dikeyi

Al Destekli Egitim $20B Ogrenciye 6zel egitim
arkadas1

Dijital Asistan Pazar1  |$15B Kisisel Al mentorlar

Web3 & Metaverse Al

Yikselen trend

NFT & duygusal dijital
ikizler




Sektor

(2025)

Pazar Biyuklugiu

ROHUM’un Rolii

Al

Saglik & Mental Saglik

$10B+

Terapi ve danigmanlik
avatarlari

5. RAKIP ANALIZIi ve ROHUM’UN FARKLARI

Rakip Eksiklikleri ROHUM’un Avantaji
Repli Sinirh sektdr odakli, zayif||Coklu sektor + glcli
eplika
SDK entegrasyon
Synthesia  (Statik video odakli Gergek zamanli, interaktif avatar
Soul Asir1 kurumsal, bireysel :
Machines  |leksik Bireysel + kurumsal denge
Hume Al Veri odakli, etkilesim C;oklu pluyusal analizle entegre
zayif etkilesim

ROHUM’un Belirgin Farklari:

« Gercek zamanli ¢oklu modalite (ses, yiiz, metin)
« Evrilen kisisel dijital ikizler
o Web3 uyumu (NFT sahipligi, metaverse senaryolar)
« Sektorel esneklik & modiiler yap1

6. IS MODELI - GELIR YAPISI

SaaS Tabanh Hibrit Model:

Gelir Kanah

Ac¢iklama

B2B Lisanslama

anlagsmalar

Kurumsal ¢oziimler i¢in yillik/yiiksek degerli

B2C Abonelik Paketleri

kullanim

Egitim arkadasi, mentor, asistan gibi bireysel




Gelir Kanah

Ac¢iklama

Premium Moduller

Coklu dil, VR/AR, gelismis analiz vs.

APl & SDK
Ucretlendirme

Gelistiricilere ve kurumlara 6zel

Web3 Dijital Sahiplik

NFT avatarlar ve metaverse integrasyonlari

7. YOL

HARITASI

Donem

Aksiyonlar

0-6 Ay

MVP gelistirme, ilk avatar, SDK & demo

6-8 Ay

Egitim/kripto/oyun alaninda pilot entegrasyonlar

8-12 Ay

SaaS lansmani, bireysel satiglar, API yayini

12-24 Ay

Web3 entegrasyonu, metaverse pilotlar

24-48 Ay

Global biiyiime, exit hazirliklar

8. FINANSAL PROJEKSIYONLAR

Yil

Gelir

Gider

Net Kar

Briit Kar Marji

$200,000

$140,000

$60,000

%70

$1M

$300,000

$700,000

%75

$3M

$800,000

$2.2M

%75

AIW(IN| -

$10M

$2M

$8M

%80

9. YATIRIM DAGILIMI — $250.000 Pre-Seed

Kategori
Uriin Gelistirme
Satis & Pazarlama
Ekip Blyltme

Pay

Aciklama

%40 Al optimizasyonu, SDK, Web3 gelistirme
%30 Lansman, PR, demo turlan

%20 Al miihendisleri, yazilimcilar, satis

Operasyon & Altyap1 %10 Sunucu, yasal giderler, sistem altyapisi

10. EXIT STRATEJISI

4. yil sonunda $10M ARR hedefiyle ¢ikis opsiyonlari:




« Stratejik Satis: Google Al, Meta Al, OpenAl gibi devlere

. Egitim/Metaverse Platformlarina Satis: Udemy, Coursera, Sandbox,
Decentraland

« Alternatif: Hizli biiylime sonras1 halka arz (IPO)

11. RISKLER VE ONLEMLER

Risk Aciklama
Veri etik regiilasyonlar1|Duygu analizi i¢in yasal uyumluluk énlemleri

Yeni teknoloji egitimi ||Kullanictya yonelik onboarding siireci

Erken asama ekip riski |Alinacak yatirim ile ekip giiclendirme plani

Biiyiik rakiplerin girisi |SektOrel odak ve ilk-mover avantajiyla savunma

ILETISIM:
E-Mail: cardakkayacem@agmail.com / rohum.ai.tech@gmail.com
Telefon: +905521881710

Linkedin: www.linkedin.com/in/cem-cardakkaya

https://www.linkedin.com/company/rohum/
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